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DIE PRAKTIKABLE LOSUNG
VOM ZUKUNFTSLOTSEN

Mit Uber 1,6 Milionen aktiven BreitbandanschllUssen zusam-
Leitungen ist vitroconnect die men. Weit Uber 100 Partner ver-
grofte Open-Access-Plattform in - trauen auf vitroconnect.
Deutschland. Hier kommmen An-

bieter und Nachfrager von

LATUS consulting bietet ehrliche Beratung mit Augenmaf.
Wir unterstutzen Sie in allen Phasen Ihrer Unternehmensent-
wicklung: strategisch und operativ, technisch und wirtschaft-
lich. Als Ihr Zukunftslotse agieren wir branchenubergreifend

und praxisnah fur Ihren nachhaltigen Erfolg.

-
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Strategieentwicklung Analyse/Konzeption Umsetzung Optimierung O
BREKO Projekt- und Interim-Management

Einkaufsgemeinschaft eG

Der BREKO Open Access Readiness Check
mit Umsetzung richtet sich an die Mitglieder N TN
der BREKO Einkaufsgemeinschaft und ist (

eine gemeinsame Initiative der BREKO EG,

LATUS consulting und vitroconnect.




FUR SIE IM FOKUS: BITSTROM-
VORLEISTUNGEN BEREITSTELLEN

Der BREKO Open Access Readiness Check ebnet kleinen und
mittelstandischen Netzbetreibern und Stadtwerken den Weg
ins Wholesale-Geschaft. Ziel ist es, die technischen, organisa-

torischen und prozessualen Voraussetzungen zu schaffen, um

Vermarktung, Bundelung

Dienstproduktion

Netzaggregation/Betrieb

Ubertragungsnetze
(Zugangsnetz/Weitverkehr)

Physikalische Infrastruktur
(Glasfaser, Verteiler usw.)

Basisinfrastruktur (Leerrohr)
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schnell und effizient Bitstromvorleistungen bereitzustellen.
Dies geschieht Uber die Carrier Aggregation Plattform (CAP),
die Handelsplattform der vitroconnect.

Provider Reseller
(Nachfrager)

CAP -<:: vitroconnect

Wholesale
Access Plattform

Vorleistungsanbieter
Bitstrom




IST VS. SOLL: BEKANNTE HURDEN

Um Vorleistungen standardisiert und automatisiert bereit zu
stellen, sind bestimmte technische und prozessuale Voraus-
setzungen zu schaffen. Die Herausforderungen folgen stets

einem ahnlichen Muster.

Standardisierte

konsistente Infrastrukturen

Typische Inkonsistent, unvollstandig, nicht replikatskonform

Fehlerbilder *

D

— und Adress-
daten

Infrastruktur-

Zielbild

©}

Erfassung mit grof3er Verzogerung
®

Baustatus und
Kundendatenverknupft

|

Verfuigbarkeit .. BSA Produkt-
Baustatus verfugbarkeit

|

Verfugbarkeit fUr BSA
auf Basis hp und hc

Echtzeiterfassung

Konsistent, vollstandig, standardkonform
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Workflow / Schnittstellen

Bereitstellung von Vorleistungen

Prozess-

SLAs

Manuelle nicht standardisierte Prozesse
[ ]

Lieferkette nicht integriert,
¢ WLP unterstutzt
Prozesse nicht

Manuelle Hotline"

|

Bereitstellungs- - Kundigungs- - Entstor-
Prozess prozess prozess
Zugriff auf Aktiv-
Ports und Reports
[ )

Automatisierter bidirektionaler Austausch von
Daten auf Standard-Infrastrukturen

Von Endkunden separierter standardisierter Workflow



NETZAUSLASTUNG ERHOHEN:
DIE UMSETZUNG

Erhohen Sie zeitnah Ihre Netzauslastung durch die Ver-
mietung Ihrer BitstromanschlUsse an andere Marktteilneh-
mer. Der neue BREKO Open Access Readiness Check mit
anschlieBender Umsetzung setzt auf ein standardisiertes

Vorgehen.

0 Status quo

Eigenes Netz (nur Retail) l_
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T Prozesse
% l S m
Schnitt- K
stellen
Daten
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@ Projekt

Start des Phasenmodells zur Herstellung der
operativen Wholesale-Fahigkeit fur BSA-Anbieter

Open Access Readiness Check

Open Access Readiness Umsetzung

Netzauslastung CAP -E- vitroconnect Eigenes Netz
o o e (Retail und

A 4
O.QP Wholesale)
o’o, )

S

Time-2-Market Prozesse — —
Daten
| ; Aie,
mplementierungs- e
PN

kosten
Schnitt-
@ (= stellen

=
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DER ABLAUF IM DETAIL:
2-STUFIGES VERFAHREN

Das integrierte Vorgehensmodell kombiniert zwei Vorteile: O pe N ACC@SS Rea d | Ness SCO re

Sie werden schnell auf den aktuellen Stand Ihrer Wholesale-
Fahigkeit gepruft — und bis zur CAP-Anbindung begleitet.
Ergebnis nach Hauptkategorien

9,

S
BREKO Selbstauskunft Nach einer kurzen Selbstaus-
=" autsgemainschatt o6 BREKO-Mitglied I AN RS kturdaten kunft findet zunachst ein
34 % Initial-Workshop zur Positions-

" LATUS bestimmung statt. Das Ergebnis
. % CONSULTING . . Lo
Open Access Readiness Check - ist ein individueller Score.

ca. 4-6 Wochen ca.1Woche

Delta-Analyse —— Positionsbestimmung

Prozesse

70 %
, [ 70 % J @
Open Access Readiness Umsetzung
Schnittstellen

individuelle Dauer
Gesamtergebnis

Target

Umsetzungskonzept
/ -unterstUtzung

Y

..:E:-- vitroconnect

9,
)|

<—// 100 %
Regelbetrieb — Plattform Onboarding Die Delta-Analyse zeigt den
aktuellen Stand Ihrer Wholesale-

Fahigkeit auf. In der detaillierten
Bestandsaufnahme werden vor-
handene Prozesse, Daten und
IT-Systeme auf inre Wholesale-
Tauglichkeit gepruft.
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IN DEUTSCHLAND EINZICGARTIG

Drei Player, ein einzigartiges Angebot: Die aufeinander

abgestimmten Leistungen fur einen planvollen Eintritt in die |
Vermarktung von BSA-Vorleistungen gibt es nur in der

Kooperation von LATUS consulting, vitroconnect und BREKO.

LATUS

CONSULTING

&

-

Sektoren-Expertise

Alle Berater von LATUS consulting verfugen Uber
tiefe Kenntnis der Zusammenhange zwischen Wert-
schopfung, Produkten, Markten, Technologien und
Commercials in den Bereichen Telekommunikation
und IT im deutschen und internationalen ITK-Markt.

Methodische Exzellenz

Fur die Umsetzung des Projekts nutzen wir ein op-
timales Vorgehen, basierend auf den Hauptkatego-
rien Prozesse, Daten, Systeme und Schnittstellen. In
die Konzeption sind umfangreiche Erkenntnisse aus
vielen Projekten eingeflossen.

Operative Erfahrung

Dank umfassender Erfahrung in der Umsetzung von
TK-Konzepten erkennen und lésen wir auch Proble-

me ,tief im Maschinenraum®. Replikat und Anbieter-
wechselprozesse sind fur uns keine Fremdworter.

Y

..;I. .
ree2- vitroconnect

Open Access Plattform

Mit der Anbindung an die Open-Access-Plattform
erhdohen Sie die Netzauslastung und erhalten Zugang
zu zahlreichen Resellern wie

Vodafone « freenet « easybell - Telefénica

Harmonisierung der Wholesale-Prozesse

Wir unterstutzen Sie bei der automatisierten Ver-
marktung lhrer Bitstrom-AnschlUsse an verschiedene
Reseller. Optional agiert vitroconnect als Zwischen-
handler, um den Vertrieb zu vereinfachen.

Kombination aus interner und externer Sicht

Die langjahrige Erfahrung in der Anbindung vieler
Partner an die CAP wird nun mit dem versierten Blick
von LATUS consulting kombiniert. So beantworten wir
perfekt die individuellen Prozessanforderungen.



SO EINFACH WERDEN SIE
OPEN-ACCESS-ANBIETER!

Sie hegen den Wunsch nach Netzoffnung, aber Sie
verfugen nicht Uber die technischen und operativen
Voraussetzungen fur Open Access?

Unser Angebot

} Wir unterstutzen bei der Vorbereitung von Prozessen,
IT und Daten.

} Wir schaffen die notwendigen Voraussetzungen fur
die effiziente Bereitstellung von BSA-Vorleistungen.

Viele BREKO-Mitglieder
vertrauen bereits auf unsere Expertise

und unsere Leistungen.
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IHRE NACHSTEN SCHRITTE

Wenn Sie als Mitglied der BREKO e.G. effizient BSA-Vorleistungen
anbieten mochten, gehen Sie wie folgt vor:

» QO

Buchen
Buchen Sie Ihren Open Access Readiness Check
bei der BREKO EG.

Selbstauskunft
Das ist schnell gemacht: Fullen Sie online eine
kurze Selbstauskunft aus.

Termin
Vereinbaren Sie fur Ihren Workshop zur Positions-
bestimmung einen Termin mit LATUS consulting.

Workshop

Nach dem gemeinsamen Workshop erhalten Sie
einen ersten Score zur Bewertung |hrer Wholesale-
Fahigkeit (,Ampellogik®").

A



LATUS

CONSULTING latus-consulting.de

Ready for Open Access?
Erfahren Sie mehr!

lhre Ansprechpartner:

Markus Schuster
schuster@brekoverband.de

Sebastian Krems
sebastian.krems@latus-consulting.com

Thomas Janas
thomas.janas@latus-consulting.com

Stephan Bramey
stephan.bramey@vitroconnect.com

BREKO
== @

Einkaufsgemeinschaft eG

LATUS -E- vitroconnect

CONSULTING

Eine Initiative der BREKO EG, LATUS consulting und vitroconnect



